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DAGENS AGENDA

Praesentation

Introduktion til Gamification
Hvordan virker det?

Product Match

Cases

Spgrgsmal
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LIDT OM MARKETINGPLATFORM

2020 KONTORER
| gang med et navneskifte Vier ca. 80 kollegaer
til MarketingPlatform | 7 lande

KUNDER

Vi har i tusindvis af
brugere pa platformen

2016

Skiftede i 2016 navn til
eMailPlatform

2011 EMAILS
Grundlagti 2011 som Og sender ca. 500.000.000
MailPlatform emails hver eneste maned

BOFHUS med@dk kino.dK panish crown FAMMEN ) verisure

novo nordisk
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Kim @stergaard p Casper Christiansen QW
L
o CEO & Grundleegger af e Partner hos Scratcher.io
MarketingPlatform e + 15ars marketingerfaring
e Har bygget en raekke online virksomheder op, for e Har arbejdet med kommerciel forretningsudvikling
blandt andre Bestseller koncernen e Harvaret Head of Advertising
e Konsulent for europaiske retailere (i abonnement) e Opbygget Mindshare + Mediacom innovative
e Holder gerne foredrag afdelinger op
e Connectgerne pa LinkedIn: e Connectgerne pa LinkedIn:
o  https://www.linkedin.com/in/ o  https://www.linkedin.com/in/casper-christi
kimostergaard/ ansen-0b17b15/

s>+ marketingplatform


https://www.linkedin.com/in/kimostergaard/
https://www.linkedin.com/in/kimostergaard/
https://www.linkedin.com/in/casper-christiansen-0b17b15/
https://www.linkedin.com/in/casper-christiansen-0b17b15/

Flade data

Dybe data (One-to-Many) og CDP
Tracking

Adfaerd og Events fra Website mm.
Output til mange kanaler

Email, SMS, Social, Audiences, App
Segmentering

Feeds med produkter

s>+ marketingplatform
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http://www.youtube.com/watch?v=LF5hJDTQgo4

Sp&rtsCenter

DANMARK

“Dataene fra vores bookingsystem
overfgres via en integration eller manuel
import til MarketingPlatform. Derfra har

vi en raekke flows, der falger op pa

forskellige adfaerd”.

Jakob Sander, direktar

med24)dk

“Holdet bag MarketingPlatform er gode til
at lytte til os, de vil gerne lzere af vores
erfaringer med platformen, gnsker til
forbedringer - kort sagt har vi en god og

“wn

konstruktiv dialog™”.

Nils Traeholt, Medstifter

NUPO

“Vi havde en alt for dyr og gammeldags
email marketing lgsning, uden mulighed
for selv at arbejde med skabelonerne,
skabe nye indholdselementer og redigere
de faste blokke, for vi valgte at skifte til
MarketingPlatform i begyndelsen af
2009

Peter Wedelheim, adm. direktar

FT1Z

“Det er vigtigt for os med en stabil email
marketing platform, sa vi er garanteret
levering af de ugentlige mails, som vores
kunder trofast sidder og venter pa”. “Det er
enormt rart at den danske support kun sidder
et telefonopkald vaek. Jeg ved, jeg altid kan
ringe, hvis jeg f.eks. har spgrgsmal om brugen

af systemet.”

Sandra Amtsbiller, Marketingassistent

Cvkelpartner

HU(/OJ M’&

“Efter skiftet til MarketingPlatform
oplevede vi en 68% point forbedret CTR
(klikrate fra nyhedsbreve til webshop),

uden at aendre pa hverken segmenter

eller indhold”.

Lars Bachmann, Marketingchef

1B

AL AN A AN A

“Jeg er virkelig glad for Builderen og maden
man kan opbygge kampagnerne pa.
Drag'n’drop funktion i platformen er god at
arbejde med. Det gar arbejdet nemt og
hurtigt, og jeg kan skalere alt on the fly,
hvilket er meget tidsbesparende for mig. Alt
er meget ligetil, og jeg kan forme ting, som
jeg har lyst”.

Morten Mgark Petersen, Online
ansvarlig

“Trafikken pa shoppen den dag vi
sendte kampagnen ud, svarer til en
stigning pa 450% - tidligere forggede
vi blot trafikken med 50%."

Emil Siggaard, Marketingansvarlig

kino.dk

“Vi har valgt MarketingPlatform, fordi vi
havde brug for et brugervenligt, intuitivt
system, som sikrede os, at vi pa ganske fa
minutter kunne opbygge et flot nyhedsbrev
og sende til vores store database af
tilmeldte. Vi arbejder med en raekke prae-
definerede templates, hvor vi hurtigt kan kan
dragge og droppe content, skifte billeder og
arbejde med indholdet, sa vi pa fa minutter

har det naeste nyhedsbrev klar”.

Daniel Bentien, Chefredaktgr/Head of
Content
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SKAB SUCCES MED GAMIFICATION

- SCRATCHER

e STARTET 12017/

e SAAS VIRKSOMHED INDEN FOR GAMIFICATION
e SAMARBEJDER MED OVER 300 VIRKSOMHEDER
e VI HAR KUNDER | MERE END 15 LANDE

e AFVIKLET MERE END 1000 KAMPAGNER PA PLATFORMEN

e STORT FOKUS PA SUPPORT, RADGIVNING & KONCEPTUDVILING

LEADGENERERING #PERMISSIONS #SALG

LOYALITET #DATABERIGELSE ¢ marketing p[al‘form




GAMIFICATION ER FOR ALLE BRANCHER
BADE B2B & B2C - HER ER UDVALGT AT VORES KUNDER
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...................... VINKLUB of Scandinavia
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o SCRATCHER PLATFORMEN HAR OVER 20 FOROSKELLIGE PORODU KTER OG
m HUNDREDEVIS AF FUNKTIONALITETER TIL RADIGHED PA PLATFORMEN.
m
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INTRODUKTION TIL
GAMIFICATION

tLEADGENERERING #PERMISSIONS #5ALG

tLOYALITET #DATABERIGELSE

>+ marketingplatform



GAMIFICATION

e GAMIFICATION ER PROCESSEN HVOR VI BRUGER SPIL-LIGNENDE TILTAG ELLER ELEMENTER |
MARKEDSFQARINGEN

o GA
o GA
o GA

e GAMIFICATION ER ET MIDDEL TIL AT OPNA MALET

tLOYALITET ¢#

MIFICATIO
MIFICATIO
MIFICATIO

tLEADGENERERING #PERMISSIONS ¢#

DATABERIGELSE

N SPILLER PA VORES PSYKOLOGI - NEUROMARKETING
N BRUGES | ALLE BRANCHER BADE B2B & B2C
N KAN BRUGES INTERN/EKSTERNT | VIRKSOMHEDEN

SALG

>+ marketingplatform



HVAD KAN GAMIFICATION BRUGES TIL?

STYLE & VIND
VALG STRIK

Test din viden om |
opvarmning af boliger =

- og deltag i lodtraekningen om 5 2
biografbilletter !

SALG LOYALITET BRAND AKTIVERING
LEADGENERERING DATABERIGELSE VIDEN/INDSIGT e AWARENESS

AUTOMATION

s>+ marketingplatform



SCRATCHER - MERE END ET SPIL!

/‘\ .
40% KONVERTERING PA 40% OG
_y MEGET KOSTEFFEKTIV

GAMIFICATION SKAL MALES

=7 o
OG TAGES LIGE SA§ER|@ST
SOM ALT ANDET PA MARKETINGPLANEN

@ UNDERSTOTTER EKSISTERENDE
D @  KAMPAGNER OG KAN DISTRIBUERES
B~ PA ALLE MEDIEKANALER

s>+ marketingplatform



DET DIGITALE ARSHJUL

LAS LYT LEV

VALENTINSDAG

Prov vores matchmaker og find den rette gave
til din udkarne og fa yderligere rabat

A .y ‘o‘
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5 damake
'PPi-pige,.

Serotonin / 4
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saxo saxo SOPEMIM  SUOIBVERY  SUOREISH KNSR tig ]

LS LYT LEV
Dansie dager Lngesbe boger Lbager Lydnager rapraton Singhes gy

Alle deltagere er med i lodtraekningen om en valgfri pensumliste pa en vaerdi af 2.000kr. til Saxo.
Deltag i konkurrencen hver dag frem til den 8/9 - 2019.

SPIN OG VIND
Praemier for over 80,000 kr.

Vind Saxo Premium-mediemskaber, gavekort
eller yderligere rabatter til Singles' Day!

SKRAB TAVLEN OG VIND

Hoy,
ME
Ul)mfv

5 O &

RS VRN G

DiaITAL =\ FUNKTIoNg
FOR R
ATION

o m o

sl Y 5 Functional
<43 , s Pt S VR Nutrition

FRIDAK




MARKETINGPLAN - AKTIVERING = SUCCES

@® Aktiv

Begyndte at kere 5. apr. 2020 0 @ Q ° ves

Id: 619696668877132

e MULIGHED FOR 'GRATIS' TRAFIK OG OMSATNING

d e INDHOLDET KAN BLIVE ET PRODUKT I SIG SELV

' SPAR 207% PA LOVETAG ' BRUG KODEN SPREADLOVE " !

Der er flere versioner af denne annonce. €

@ Fog Treelast & Byggecenter

Sponsoreret

Vind et KOMPLET loungesazt til haven! {I} @ Saettet inkluderer: 1
Rocket daybed, 2 Lounge Satellite stole, 1 Tiny Moon puff, 1
Terrazzo tray, 1 stor pude og 3 sma puder. ¢ Deltag i
konkurrencen her: https://www.johannesfog.dk/konkurrencer

Deltag i konkurrencen her

Skrab 2 ens og vind loungesssttet. PAI D M E D IA

DELTAG | KONKURRENGEN HER
BETALT ANNONCERING
F.EKS.

DISPLAY
SOCIAL

e NEMT AT MALE EFFEKT
e KOSTEFFEKTIVT

s>+ marketingplatform



STRATEGISK & TAKTISK

WHY? - MEGET MERE END SJOV

UNDERHOLDENDE

()
e SJOVENGAGEMENT
e KONKURRENCER ™
e AKTIVERENDE

kkkkkkkkkkk

SPILTYPER

ROI
DATABERIGELSE
SKABE OMSATNING
TRACKING

(GOOGLE TAG MANAGER, FACEBOOK PIXEL, GOOGLE
ANALYTICS)

PV T e
‘ \ Lk (N Y
ff"w N LEN f/@@ L
22 =
oooooooooooo Produkt Swiper
dece
UNIKKE DELTAGEE-\}AS H BOAR D
57% 0
2 O O 6 7 Konverteringsprocent Dage tilbage
) v=tkstidag Total: 34994

1000
D \/\/_\ TN Bt Gevinster tibage
13. Dec 14 15. 16. 17. 18. 19. 20. Dec

s>+ marketingplatform



HVORDAN VIRKER DET?

tLEADGENERERING

tPERMISSIONS #

tLOYALITET #DATABERIGELSE

SALG

SKAB SUCCES MED GAMIFICATION

>+ marketingplatform



HVORDAN VIRKER DET?

n O
[
o SEPHORA
~'§,§‘;\zlef&% Udfyld for at deltage p 4
Vind et laekkert produkt fra et 4 NAVN
af Sephora mange brands! y e
Valg mellem 8 skanne produkter. G | EBE Kk
Konkurrencen Igber indtil den 6. maj. Vinderne
findes den 7. maj og kontaktes direkte pa mail.
SPILLETS STARTSIDE.
HER SKAL I BESLUTTE HVILKEOT SPIL | VILBRUGE TIL JERES HER VZALGER | HVILKEN DATA | GERNE VIL OPSAMLE FRA
KAMPAGNE UD FRA JERES MALSATNING OG KPI'ER JERES DELTAGERE.
FOKUS PA DET ER VIGTIGT AT HUSKE HVAD FORMALET ER MED
- SPIL

KAMPAGNEN, OG HVAD | GERNE VIL HAVE UD AF JERES
DATA EFTERFOLGENDE. EKSEMPELVIS RETARGETING.

- DESIGN / OPSATNING
- PRODUKT EKSPONERING (SALG)
- PRAMIESTRUKTUR (PRAMIE VS. TROSTEPRAMIE)

5+ marketingplatform



HVORDAN VIRKER DET?

SEPHORA SEPHORA

Jeg ville gnske jeg vandt...

I Tak for deltagelsen!
" Hg | Du er nu med i lodtraekningen
st Ben;m om at vinde det gnskede
Nugies AII_Ce;veL -Blusc:\ & || GimmeBrows (ass.farver) P rodukt.
| Konkurrencen lgber indtil den 6. maj.
i G Vinderne ﬁndgs den 7;maj.. og kontaktes
direkte pa mail.
i of
SPILLET ER 1 GANG OG BRUGERNE. CALL TO ACTION SKAL NAVIGERE ALLE BRUGERE TIL DIN
PRODUKTER, FREKVENS OG STRUKTUR STYRER | AFHANGIG BUTIK ELLER HJEMMESIDE. | BESTEMMER!
AF
SPILFORMAT? FLERE TYPER CALL TO ACTIONS

>+ marketingplatform



PERMISSION/DATABERIGELSE/AUTOMATION

Navn

E-mail

Fodselsdag

D Ved at Sellage | honkourry
RO TR Ao vid e My

vOIres produblier inigsra

SOOCIMIRUG o ebakiusi
O S EE vOres Dersor

vores onkurrencebet g

L honkurr e ebe tinge

UDFYLD FOR AT DELTAGE

o M leplerer g Al MOStlape

ra Homegaard med spandende myt om
L it ationer TH sierarr angementes
onkurrencer. Ved timeidng oeplerers
pLapofitik, som du kan hinde her. samt

Y

Udfyld for at deltage

FORNAVN

EFTERNAVA

ADRESSE

\

/

LOYALITETSKLUB

POSTNUMMER

JEG EF, KLAR

Ja tak, jeg giver samtykke til
AJS relateret til Waoo A/S', |
fiberselskaber bag Waoo A/
fiberbredband, TV, telefoni
sms, telefon og brev. jeg ka
samtykke, Du kan lase naei
dine personoplysninger og
Laes konkurrencebetingelse

DAKNING/MERSALG

lodtage markedsfering fra Waoo
ibileValue ApS’ og de otte
produktsortimenter, herunder

v. Henvendelse kan ske via e-mail,

il enhver tid tilbagekalde mit
ere om Waoo A/S’ behandling af
ne rettigheder ved at klikke her.

e

FORNAVN
EFTERNAVN
E-MAIL
VZALG KON

DELT/§5 NU

v

Udfyld for at deltage

E-MAIL

TEST AF MALGRUPPE

Jeg ¢

Ja tak, jeg vil gerne deltage |
Ved deltageise | konkurrence
markedsforing via elektronis
og telefonopkald fra Verisure
information om Verisure, alal
lése samt konkurrencer og ¢
fra Verisure A/S. Du kan til &1
markedsfering. Vi behandler
beskrevet | vores persondata

Konkurrencen gaeider ikke fo
af preemien forudssetter opre

Laes konkurrencebeting:

nkurrencen

sccepterer jeg at modtage

ost (e-mail, SMS, MMS, push), brev
/S. Markedsferingen omfatter
systemer, vagtservice, elektroniske
nts inden for de oplyste kategorier
rer tid framelde dig direkte

ne personoplysninger som

litik. Laes mere her

ksisterende kunder og modtageise
pse af abonnement hos Verisure

DATAVASK

PLATFORMEN ER GDPR COMPLIANT

™\,
o

e marketin

platform



GAMIFICATION FLOW

WWW /LANDINGPAGE

% marketingplatform

INTEGRER SCRATCHER MED CALLTO ACTION

e 80%

@\ SEPHORA JULEKALENDER \ :
— wind tilbud - helt frem Ul julesften - DI N E AN D RE SYSTE M E R D ETTE S ITE SKAL FQ RE . i V
a3 BRUGERNE TIL JERES s
2N WEBSITE ELLER BUTIK \\

FSLIS SIS LSS SIS SIS IS S

ﬂ8671 [ 143200

Tilmeld dig til julekalenderen

MAIL/SMS MED
GEVINST ELLER
TROASTEPRAMIE

JEG ER KLAR

SIGN-UP/PERMISSI
ON

s>+ marketingplatform



GAMIFICATION - AKTIVERING

) =

DANMARKS NYE ELEKTRONIKGIGANT

STYLE OG VIND
VALG

VIND MED POWER

Tag chancen og se om du har vundet med det samme!

Vind en fantastisk AEC vaskemasiine. Den er bide energiveniyg, stillegiende og s3 e den super fiot. Men det
stopper idoe her. Nar du spiler pd den enarmet spllemaskine, fiv du ogsd mulighed for 3t Vinde et gavelkort pd 200,
i POWER. Dertil har v lagt en Lekior trostopraamis ind med 25% rabat pd den leioe ARG yaskemaskine. S4 uanset

hvad vinder du alud!

Konkurrencen siutter d. T7. jund 2018 Vinderne fir en bekrmfielse med det samme pd mall og Wi efterfalgende biive
kontaktet omkring evering. Hver bruger kan kun deltage én gang.

Foler du dig heldig | dag?

> marketingplatform



_x. ] <: 4-5 / 26

VIND AEG VASKE! INE

Du kan se med det sammeom du har vundet

T

od 10 415 garntl
be naviont Decm sk o

DIGITALE
KATALOGER

- a 2 el 2’ b
| S L ST L, S g Wog LTS SREEA, NP P TP

Miele ool Miele

VASKEMASKINE oy KONDENSTRRIETUNBLER
WNETECNDS = S

« T Do - Aucmatkk sabedasenng T * S0 © - sidnom tvrhg
W belprang v App | . ol sty lerneny

o LEG B yarang 1 omm ard || BB * ooyt s = Mgl sk i

' 1600 o/min& =
' stor skanetromle .

| Spar 2500, A++ & plads til 9 kg

— "y

Stor 6 kg tromée

\ N T
A

AN Y | o p K A ¢
e e n o | A 4 ; -
-— .- M= _’]

I _ | Vi benytter os af cookies for at forbedre d
VASKEMASKINE KBO%NETE“HUNNER TOPBETIENT VASKENASKINE V&Q(EEERREHAHNE bmge‘.oplevelse' Fortsatter du med at

LEFRREM WIWAS49PSN LOTE=G0K LPWORERIG
Ml ighed 1or udshuck: starl, vask ndr det passer dig y * SeralthveDry ng gover on dhdsom teming + ProSeree Inkroog

. , 1 * Vasi g tor €0 ; besgge denne hjemmeside, accepterer du
» LED dspiay mrod vining af sestthd o3 muMghad for udskosdh start » Sehwercands kendonsator glver mirdre vedipehokdolss j; « Woomark cortificenst Mo | = Sooet disp by mad resttd |
v R oone wasioals o oft 90 SO5 sl Tendtem T - w DUhay e Tal Cor visee teallabung Bos fing o Tosseadl at { o fhad srerg Al luge .

vores brug af cookies. Vis mere »

* Lyiavag oo msad 10 Sk et

-
POWER T mere pd biip A pwraey Twind ce

Vind et gavekort pa 1.000 kr. - Tilmeld dig vores nyhedsbrev »



LT —_ '.J'—.‘:L’;
i - M
T e I R S S

. ALIGN B  SPgRGSMAL&SVAR  VIDENOM  FINDFORHANDLER  BLIVFORHANDLER

FOOTWEAR"

POPUPS

RABATKODE
PA SITET

NYHED:
SPIN & VIND

Prov dagens lykkehjul-

d



{

o

LOYALITET
AKTIVERING

Du har vundet! Trgstepraemie

5.000 10
point point

Clabmmatas Clubmalas

Du har vundet 5.000 point
Tregstepraamie: 10 point til dig

] s r A -
—_l= - ( 1 V= : —_— - 1_

_____________

Point;: 5000
Point: 10

VIS INFORMATION
‘ VIS INFORPMATION |

o .
DELTAG GEVINSTER




»
Vedhaeng Armaang g hee Konfrmaton Foe Jewoliery NEWIN Undka Sehand Qavesont ‘

WAL DU KONFRMERES ' YIND 2000 KA TR SMYYXER | YORES MONERMAT OO CNRSSENCE LR

Orernge > Hisksder » Yedhang Krg e ot rmaton Fine e gty NEW IN Urvkd Tlpem Rerge SAV 24 Yedharng ANrrih g Leg lane Kornfrmation Fine Jewellery NEW IN Unik) Betwrd Oleenon

@1 bt . . .

Qreringe >  Halskaeder > Veaheeng > Armband > KingJans Koofirmation  Fine Jewellery NEW IN Unika  Behind  Gavekort

;|En agt o palkdveshop vad kob over 459G kr 0 dages retumet | Spom vores ivechae

SKAL DU KONFIRMERES? VIND 2000 KR. TIL SMYKKER | VORES KONFIRMATIONSKONKURRENCE HER

Godt valg!

Star Sipnet Ring - forgyiot-soly Smal Dddem Ring - foegyidt seiv Wi Choker - forgyic salv

> marketingplatform



SENTIA

Er det vigtigt for forretningen at kunne
skalere op og ned for serverkapaciteten efter
behov - fx ved hejsason, kampagner eller
lignende?

Ja, Get er afgecende for 08

N, vores workioad er ret et

SENTIA | (o rue war

U SENTIA

lar til clc

rgsmalene, fa din
eslutningsgrun

Tak for dine svar

FA DIT RESULTAT

Ve Her odclie g 2 ver b A samriycon t ol mockage »-

musltoormmonbation Ira Seree om produtier, Hereader o
e hoid

Wi optevwrer ox Sehardd ar d e o elicrne urder *sasie
sccarhoch- oy compabancomlanderd, Du han Lo veoes
prrastimpcilk tar

LA Dt ol o

Din score: 20
Din virksomhed er delvist cloud.ready

M BTt M B O A DT BN TR N ey v
TONTeTNTRe” Of C8 e oroese 200 Mt VT Yrausde Tl X A
WAMR AN MG NN D M WREN PR 0 M SVe

UM N @ gea X4 w0 T e 0

rhynd b #0 pave o°
WA OENM 300 Ot T T TSN Of VA O OE o e
(O PO VYREAM ¥ 2 O Te A R U B emTe T W
R W aur A By il & v g e By vl N
Sy mew ks b »

Cowtabet n aderrde | dag rg how rdlere




hewline

runners outfit since ’'81

Newlinesport International
Sponsoreret

Vind gavekort pa 1.000,- DKK til Newline traeningstaej &

Kan du svare rigtigt pa 5 spgrgsmal om Newline?

Quiz med og deltag i lodtraskningen om et gavekort pa 1.000 -
DKK til vores Iaekre traeningsts).

Trgstepraamie

newline

RABATKODE!

Rabatkode pa 15% til Newline

Rabat: 15%

raamien skal indlgses senest 31-12-2020

sender en e-mail med naermere detzljer
(husk at tjekke din spam mappe)

4~

1~ newlne

Quiz og deltag i konkurrencen om et gavekort pa 1.000.-
Spil med i konkurrencan om tr=ningsto] fra Newline til en vaerdi af

10.000 kr

LaEs mere

% marketingplatform




‘A Watery
SKRAB & VIND — UANSET HVAD

| Skrab dig til pra@amier for +55.000 kr !

Watery

Sponsoreret

@ Skrab og vind med PREMIEGARANTI @

- Trostepraamie
Deltag i vores store skrahelodskonkurrence far det er for sent, og

modtag din praamie med det samme. (Praamier for +55.000 kr.) GRATlSB ADEH/E'[TE .

TROSTEPRAMIE -FA EN GRATIS WATERY BADEH/ETTE

v
—

Vil du have to chancer for at vinde?
¢ Sa skriv "Deltager” i kommentarfeltet. Her traekker vi lod o...

> 47 . @
RS o ST P

Udfyld for at deltage og

A watery e T —
SKRAB & VIND - UANSET HVAD  rrstepamie:ratisbadehet

I Skrab dlg tl pramier for +55.000 kr | FA en helt gratis Watery badehaette [normait 50 kr] i

valgfri farve

NAVN
E-MAIL

Sadan - jeg er klar til at vi
Jeg accepterer konkurrencebetingelserne og

samtidig, at modtage Watery.dk's populsere X3 .
T i i = ' . 0
el-(sklusrve nyheder og tilbud. Du kan til enhw 2 0 A’
dig vores nyhedsbrev. La=s vores persondatay .
b rabat

Le=s konkurrencebetingelserne ’ \ ' ‘ B vt
‘ : . Benyt rabatkoden i vores webshop
7 F ¢ . ] m RET FA 50% RABAT Pramien skal indleses senest 31-03-2021
- S

GRATIS _ Vi sender en e-mail med naermere detaljer
oww € PAG0OSEKUNDER PA DIN ORDRE ik a1 ki e st

[f] Del pa Facebook

PREMIEGARANTI: Skrab & vind! '§

WYWW WATERY DX

Se mere

>+ marketingplatform




tLEADGENERERING #PERMISSIONS

tSALG #LOYALITET #DATABERIGELSE

SEPHORA

SPIN OG VIND
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gy B AN SPIN OG VIND

Vind rabatter eller gavekort.
Se hvad du har vundet med det samme!

Du har vundet!

Udfyld for at deltage
SEPHORA

NAVN 15% RABAT

E-MAIL

TELEFON
15 % rabat

=Rabatkode pa 15% til shopping pa
www.sephora.dk - Rabatten gaelder ikke pa nedsatte

Rabat: 15%

Din rabatkode

RABATKODE
Benyt rabatkoden i vores webshop

RESULTAT

e KONVERTERINGSRATE PA 72%

'Q @ e KORTE |3 UGER | DANMARK & SVERIGE - EKSEKVERING PA FACEBOOK OG EGET SITE

e 27.000 UNIKKE DELTAGERE PA KAMPAGNEN - 20.000 NYE PERMISSIONS TIL DERES MAILBASE

/
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- NY FOR/-.

VIND GAVEKORT PA 5.000 KR.
L] DELTAG OG SPIN HJULET

Vinder du en praemie, skal du vise mailen ved kassen for at indlese din gevinst.
Gevinsten skal indleses i butikken i dag (butiksnavn)

FRI FRAGT
TIL WEB

tLEADGENERERING #PERMISSIONS

tSALG #LOYALITET #DATABERIGELSE
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S0 dagas fuld returrel

B NYFOR "
Koo 54 retias og byt (bu.  ort-og fritidstej til B ilien

Prugaranti- Byens bedste priser 1
Abant ‘nassten’ alie dage om Set |

WWW.NY-FORM.COM
' i | l
‘Stnponlunkmid”nﬁ

FRI FRAGT
TIL WEB

Q
~

KOM IND I BUTIKKEN OG SPIN +

Se om du harvundet med det samme

SPIN &

1UdS1HO

&L
SPIN& /(&

P

Hovedpramie: Gavekort pa

Spin hjulet og vind!

+ mange flere praemier

e KONVERTERINGSRATE PA 62%

e FIKOVER 27.000 OFFLINE PERMISSION SAMLET | DERES BUTIKKER

e PERSONER SOM DE NORMALT IKKE VILLE KUNNE FANGE ONLINE

/
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- BON'A PARTE [m)
CASE oM

NOMINERET TIL E-HANDELSPRISEN FOR DEN

BEDSTE E-HANDELS CASE

F H STYRKER
E-HANDEL

LEADGENERERING #PERMISSIONS

o ol e Snlige vindere of o geestast B
o waed L0080 b ot bmbiert el e '

O S0 A2 *8-Clmdn haoannre bd )

Mo b b BBayn o g oy = ————

SALG #LOYALITET #DATABERIGELSE
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] BON'A PARTE
WEBSITE

BESOGENDE

BRUGERADFARDSDATA -
‘" ° N¢ﬁEBNER

Dame Herre B O r(ilwgill&}&wPA RT E

Nyheder Tej Sko & Accessor ies Brands Inspiration Outlet

Shop nu

BON'A PARTE

BES@GENDE

HAR KLIKKET

PA
PRODUKTER

>+ marketingplatform



m = PERMISSION OG DATAOPSAMLING PA KONKURRENCE

DATATIL
[ CRM

SYSTEM

STYLE OG VIND

Style og vind dit favorit-outfit

CRM

Hver maned har du chancen for at vinde et komplet szt tgj - helt efter dit valg. Sammensaet dit
favourit-outfit i vores virtuelle garderobe, og du er med i konkurrencen.

Ved deltagelse accepterer du samtidig tilmelding til nyhedsbrevet fra BON'A PARTE.

Deltag

Konkurrencen leber manedligt, og der udtrakkes en vinder blandt alle outfits den 2. hverdag i hver maned. Pra@mien bestar af vinderens
valgte styles i manedskonkurrencen 'Style dit eget outfit’ og har en vaerdi pa op til 2,000 DKK, Praamien kan ikke @ndre

ombyttes til kontanter. Herer vi ikke fra vinderen inden for 5 hverdage efter udtrakning, forbeholder vi os retten til at
Du kan lzese vores generelle konkurrencebetingelser her. Deltagelse i konkurrencen kraever samtidig tilmelding til ny Udfyld fOf at dEItage I N I E G R ‘ \ I I O N
PARTE."

FORNAVN C RM

EFTERNAVN

-

E-MAIL

Veelg outfit

Ja tak, BON'A PARTE ma sende mig markedsfering via e-
mail... (L=s mere)

L=s konkurrencebetingelserne

BON'A PARTE

s>+ marketingplatform



STYLES EKSPONERET UD FRA ADFARD
m =

GODT VALG!
SE DIT SAT HER

Langarmet bluse Buks Ruskindsstevle

SWIPE OG VIND

Veelg noget andet

VALG OVERDEL

DELTAGER | LODTRAKNINGEN OM DE
STYLES MAN SELV HAR VALGT

CRM

Ga til Underdel

Al

had

BON'A PARTE

s>+ marketingplatform



= DELTAGEREN

‘ 99%

MODTAGER E-MAIL

RABAT PA VALGTE
STYLES

VINDER | LODTRAKNING

3 VALGTE STYLES

BON'A PARTE

s>+ marketingplatform



RESULTAT

EFTERSALGSMAIL MED 20% RABAT PA KUNDENS SAMMENSATTE STYLE GAV
FOLGENDE RESULTATER

OPENINGRATE (OR) = 66,6% | CTR = 35.9%

MAILEN HAVDE | DEN FORSTE UGE AF DENS LEVETID GENERERET FOLGENDE:
4,67 SIDEVISNINGER PR. SESSION (GN.SNIT PA 3 | PERIODEN)
AFVISNINGSPROCENT PA KUN 53,21% (GN.SNIT 61,78% | PERIODEN)

SESSIONSVARIGHED PA 03:26 (GN.SNIT 01.32 | PERIODEN)

% marketingplatform



time to be

. 0! marketmgpla’rform

. Spagrgsmal, idéer

‘ eller input?
4 kKim@marketingplatform.com

casper@scratcher.io




